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زنایشان(4/46%)نفر116ومردکنندگان¬شرکتاز(6/53%)نفر134آمدهدستبهشناختیجمعیتنتایجبراساس
4/34%دیپلم،فوق18%دیپلم،مدرکدارایحداکثر8/20%اند،¬کردهشرکتمطالعهدرکهمشتریانیمیاناز.بودند

حداکثرتحقیقدرکنندگانشرکتاز4/22%.بودنددکتریمدرکدارایارشدکارشناسی6/11%و2/15%کارشناسی،
از.بودندسال50ازبیشترداراینیزایشاناز6/17%سال،50تا41بین2/25%سال،40تا31بین8/34%سال،30

.بودندآزادشغلدارای8/28%ودار¬خانه6/29%کارمند،8/28%دانشجو،8/12%تحقیقدرکنندگان¬شرکتمیان
وفاداری،0.937مشتریاننگرش،0.910محصولاعتماد،0.865محصولکیفیت)ترتیببهکرونباخآلفایمیزان

.میباشد(0.947مشتریان
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،شودمیسازماندربحرانبروزموجبوشوندمیمواجهآنباهاسازمانگاهیکهمعمول،غیرهایموقعیتوشرایط

این.داردتریانمشوفاداریونگرشدربسزاییتاثیرکند،میایجادسازمانبهنسبتمشتریاننظردررااطمینانعدمنیز
اهمیتانمشتریاعتمادومثبتنظردرمشکلاتکاهشوپذیرریسکمسائلبامدیرانبرخوردنحوهکه،استحالیدر

Coombs).)دارد & Laufer, برایمهممعیارهایازیکیپذیریباوربهوفاداریکهمیدهدنشانامراین.(2017
نظرموردرایطشایجادبابایدسازمانمدیرانواستلازمپذیررقابتمحیطایندربقابرایبنابراینمیباشد؛سودکسب

خریدبهراانآنمثبتنظروباشندگذارتاثیرآنانوفاداریومثبتنگرشدرتوانندمینیزبحرانشرایطدرمشتریان
بهدیخداونفرستادههایبزرگترینازیکیآن،محیططبیعتوزمیندیگرسویازکنندجلبخدماتومحصولات
منابعوفسیلیسوختهایازاستفادهمیزانعلمی،سریعپیشرفتهایوصنعتیانقلابازبعدمتأسفانه.میباشدانسانها
زیستحیطمروزافزونتخریبوآلودگیآننتیجهکهاست،یافتهحدیازبیشافزایشجهانسرتاسردرناپذیرتجدید
محصولاتدخرینیتشانقصدکهآمدوجودبهدنیاسراسردرسبزمصرفکنندگاننامبامهمیاخیرسالهایدرمیباشد

Yavariمیباشدسبز & Beikzadeh, 2017).).
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